
T re inamen to  

• Como tornar-se um negociador de sucesso! 

Catálogo de Produto 

Construtores de Cérebros para Negócios 

30/01/2008  

4B  -  B ra in  Bu i lde r s  fo r  Bus iness  

O caminho para o  
SUCESSO em Negociações e Compras 



Telefones de Contato: (0xx12) 3653-6836 / (0xx12) 9149-3047 

www.evolcomm.com 
The Evolution of Communication 



4B  -  B ra in  Bu i lde r s  fo r  Bus iness  

www.evolcomm.com 
The Evolution of Communication 

 



Telefones de Contato: (0xx12) 3653-6836 / (0xx12) 9149-3047 

Compra Organizada de Materiais, 
Produtos, Recursos e outras Aquisições 

COMPRA ® 
Para manter seus clientes e crescer sua 
base, as empresas necessitam de ótimo 
atendimento, qualidade e preço. Mas 
para aumentar sua lucratividade, é exigi-
do um controle total de custos e com-
pras. COMPRA é  um treinamento foca-
do para quem trabalha com compras e 
negociações, e para empresários que 
querem ter um melhor controle de suas 
receitas e lucratividade. 

Como é feito o COMPRA ® 
O COMPRA foi desenvolvido pela 4B e 
é composto de cinco módulos. Cada módulo é composto da palestra do consul-
tor da 4B—Brain Builders for Business, exercícios de fixação dos conceitos, 
apostilas e cópias das apresentações. Todos os módulos foram criados para pro-
porcionar o perfeito uso de todas as ferramentas de controle de custos, negocia-
ção com fornecedores, planejamento de compras e noções de logística e contro-
le estatístico de processos, hoje fundamentais para o aumento da lucratividade 
das empresas.  Eles podem ser contratados separadamente com exceção do Mó-
dulo 4: Logística e Controle Estatístico que devem ser feitos conjuntamente. 
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COMPRA ® 
Na aquisição do pacote completo com os cinco módulos do COMPRA, o 
módulo de Negociações Vantajosas sai sem custo. Isso mesmo, ele é gratuito. 
Consulte também outros pacotes fechados para empresas. 

Atenção 

O módulo de 
Negociação 
sai sem custos 
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Módulo: Logística e Controle Estatístico 
Analisar toda a logística de compra e uma forma 
efetiva de avaliar a performance dos 
fornecedores possibilita parcerias vantajosas! 

Módulo 2: Análise da Cadeia de Valor 
Ferramentas de análise de todos os custos 
envolvidos na cadeia de valor dos produtos é 
fundamental para aumento da lucratividade. 

Módulo 1: Negociações Vantajosas 
O estado da arte em relacionamento e 
atendimento de fornecedores e parceiros! 

Módulo 3: Planejamento de Compras 
Planejamento da Compras é fundamental para o 
crescimento sustentado. Receitas tem limites, mas  
sem planejar investimentos, a lucratividade cai. 

Mínimo de 5 (cinco) participantes 
Carga Horária: 4 horas 

Mínimo de 5 (cinco) participantes 
Carga Horária: 4 horas 

Mínimo de 5 (cinco) participantes 
Carga Horária: 4 horas 

Mínimo de 5 (cinco) participantes 
Carga Horária: 8 horas 



4B  -  B ra in  Bu i lde r s  fo r  Bus iness  

Executivo Express 

Programa de Recondicionamento 
Automático de Talentos 
Individuais para Crescimento 
Acelerado 

Módulos Individuais para 
Desenvolvimento Acelerado e 
Sustentado 

Carga Horária: 12 horas para todos na 
empresa + 4 horas para empresários, 
gestores e gerentes 

Mínimo de 20 (vinte) funcionários 
Módulos: 3 (três) 
Mínimo de 05 (cinco) gestores 
Módulos: 4 (quatro) 

Carga Horária: 16 horas Mínimo de 5 (cinco) participantes 
Módulos: 4 (quatro)  

Planejamento para Políticos e 
Pessoas Públicas 

Carga Horária: 16 horas Mínimo de 10 (dez) participantes 
Módulos: 4 (quatro) 
Módulos opcionais: 2 (dois) 

Carga Horária: 4 horas cada módulo 
 
Para cada um de quaisquer módulos dos 
treinamentos da 4B! 

Mínimo de 10 (dez) participantes por 
módulo. 
Módulos: Quaisquer módulos de 
quaisquer treinamentos da 4B! 



Rua Sargento Geraldo Berti, 325 
Vila Pantaleão 
Caçapava - SP CEP: 12.280-052 

4B-  B ra in  Bu i lde r s  fo r  Bus iness  

Telefone: 0xx12-3653-6836 
Celular:   0xx12-9149-3047 / 0xx12-9119-1631 
Email: 4b@evolcomm.com / www.evolcomm.com 

A Espiral do Sucesso  


